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I. INTRODUCCIÓN

El presente estudio cierra una trilogía dedicada al régimen jurídico de la 
pequeña y mediana empresa. Los dos primeros se orientaron a los aspectos 
de ese régimen que consideramos eran esenciales para la pequeña y la media-
na empresa. El primero estaba dedicado a la simplificación del ordenamiento 
societario para abaratar los costes de transacción de la pequeña empresa  1, 
mientras el segundo tuvo como tema el gobierno de la mediana empresa, en-
tendiendo que es la cuestión fundamental para posibilitar su ascenso al estatus 
de gran empresa  2. Por su parte, el presente se dedica a la microempresa, repre-
sentada por el empresario individual, hoy vestido de emprendedor, que es un 
término más atractivo que el de autónomo, con el que se resume la relevancia 
esencial que alcanza el factor trabajo en su configuración y estatuto jurídico.

Esta peculiar trilogía jurídica ligada al fenómeno de la pequeña y me-
diana empresa tiene su razón de ser en la gran recesión, que estalló con 

* Este trabajo se enmarca dentro del Proyecto de investigación DER2012-33367, La simpli-
ficación del Derecho de sociedades (II). Una nueva política legislativa para un Derecho mercantil de 
crisis, financiado por el Ministerio de Economía y Competitividad.

1 S. Hierro anibarro (dir.), Simplificar el Derecho de sociedades, Madrid-Barcelona-Buenos 
 Aires, 2010, 608 pp.

2 S. Hierro anibarro (dir.), Gobierno corporativo en sociedades no cotizadas, Madrid-Barcelo-
na-Buenos Aires-São Paulo, 2014, 520 pp.
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fuerza en las economías desarrolladas durante el bienio 2007-2008 y cuyos 
efectos aún se dejan sentir en buena parte de ellas, muy especialmente en la 
española, no obstante el tiempo transcurrido  3. De entre todos los datos ma-
croeconómicos que ha dejado esta depresión hay uno que es, incluso, más 
significativo que la brutal caída del PIB como lo es el que hace referencia al 
profundo desplome de la renta que se ha producido en nuestro país, debido 
fundamentalmente a la disminución de unas rentas del trabajo que parecen 
difíciles de recuperar  4. Esta circunstancia, trasladada al ámbito del Derecho 
de la empresa, obliga a una profunda reflexión sobre el —hasta hace no mu-
cho— olvidado estatuto del empresario individual, que es la más modesta 
de las iniciativas empresariales y que precisamente se sustenta de manera 
absolutamente esencial en el factor trabajo.

II. EL RENOVADO INTERÉS POR EL EMPRESARIO INDIVIDUAL

Pocas instituciones mercantiles han sufrido tan pocos cambios desde la 
Codificación decimonónica hasta la actualidad en su régimen jurídico como 
el estatuto del empresario individual. Probablemente esta petrificación expli-
que su captura por el Derecho del trabajo a través de la figura del autónomo, 
que —al menos— dispone de un régimen jurídico propio, materializado en la 
Ley 20/2007, de 11 de julio, del Estatuto del Trabajo Autónomo  5.

Este desinterés por el empresario individual no solo lo ha sido del legisla-
dor, la doctrina apenas se ha ocupado de la figura, absolutamente marginada 
en detrimento del empresario social y dentro de este por el dominio abso-
luto de las figuras corporativas  6, aunque también haya habido meritorias y 

3 La variación del PIB español en el periodo 2007-2015 muestra un volumen de caída cercano 
al 8 por 100 frente a una caída media de la Unión Europea para el mismo periodo del 1,8 por 100, 
mientras que en el país donde se desató la crisis financiera internacional, Estados Unidos, su eco-
nomía experimentó un crecimiento acumulado del 3,6 por 100, vid. VV.AA., «¿Lecciones de la crisis 
económica?», en Cuadernos del Consejo Económico y Social, 30/2015, p. 15.

4 Lectura obligada resulta el reciente estudio de F. J. GoerliCH Gisbert, Distribución de la renta, 
crisis económica y políticas redistributivas, Bilbao, 2016, en especial, pp. 169 y ss.

5 Los mismos especialistas en Derecho del trabajo han llegado a hablar del escaso carácter 
laboral de la figura, vid. S. Olarte, «El estatuto del trabajador autónomo y la pequeña y mediana 
empresa. Reflexiones desde la perspectiva jurídico-laboral», en M. A. AlCalá Díaz (coord.), Crea-
ción, gestión estratégica y administración de la pyme, Cizur Menor, 2010, p. 700.

6 Como mucho reconoce las cifras y el variado «perfil» que las integra, lo que hace difícil la 
aplicación del «estatuto del empresario», especialmente el deber de contabilidad, vid. F. ViCent 
CHuliá, Introducción al Derecho mercantil, vol. 1, 23.ª ed., Valencia, 2012, pp. 170-171, en este 
sentido entiende que su adscripción al Derecho del trabajo se produce por la finalidad de que el 
empresario individual puede obtener la tutela de la Seguridad Social y ciertas ventajas públicas. 
Igualmente se hace referencia a la preferencia que este empresario manifiesta por no inscribirse en 
el Registro Mercantil, vid. F. SánCHez Calero y J. SánCHez-Calero Guilarte, Instituciones de Derecho 
mercantil, vol. 1, 35.ª ed., Cizur Menor, 2012, pp. 14-105. Las escasas referencias en la doctrina apa-
recen en obras referenciadas a la pequeña empresa, lo que incluye también las figuras societarias, 
vid. E. LanGle, Las pequeñas empresas comerciales, Granada, 1953, y M. Motos, Hacia una nueva de-
limitación jurídica del empresario mercantil e industrial, Granada, 1981, o bien una bibliografía muy 
escasa ceñida en exclusiva a una trilogía temática: capacidad del empresario, ejercicio de comercio 
por persona casada y limitación de la responsabilidad, vid., al respecto, sin ánimo de exhaustivi-
dad, pero prácticamente omnicomprensiva, J. Bisbal, «Anotaciones mercantiles al nuevo régimen 
económico del matrimonio», en RJC, 2/1982, pp. 349-372; A. Cabanillas, «Notas sobre la mutabi-
lidad del régimen económico matrimonial. La responsabilidad de los bienes del matrimonio por 
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recientes aportaciones destinadas a analizar el estatuto del autónomo desde 
una perspectiva mercantil  7.

Esta situación parece haber cambiado recientemente con las medidas 
de reforma económica destinadas a hacer frente a la gran recesión, muy es-
pecialmente con la aprobación de cuatro textos legales, dos en 2013 y otros 
dos en 2015. Los fechados el primer año son la Ley 11/2013, de 26 de julio, 
de medidas de apoyo al emprendedor y de estímulo del crecimiento y de 
la creación de empleo, y la Ley 14/2013, de 27 de septiembre, de apoyo a 
los emprendedores y su internacionalización, mientras que los de 2015 son 
la Ley 5/2015, de 27 de abril, de fomento de la financiación empresarial, y la 
Ley 25/2015, de 28 de julio, de mecanismo de segunda oportunidad, reduc-
ción de la carga financiera y otras medidas de orden social  8.

Estas disposiciones legales han vuelto a despertar el interés de la doctri-
na por la figura del empresario individual, vestido ahora de «emprendedor», 
pero identificado claramente con la persona física  9, a la vez que lleva a los 
especialistas en Derecho laboral a reconocer que están en un territorio aún 

las obligaciones contraídas por el cónyuge comerciante y la protección de los acreedores», en J. L. 
IGlesias (coord.), Estudios Jurídicos en Homenaje al profesor Aurelio Menéndez, t. I. Introducción y 
títulos valor, Madrid, 1996, pp. 489-512; A. Fornies, «Régimen jurídico del menor en la actividad 
empresarial», en P. GarCía VilleGas, D. ManFreDi, A. Fornies y F. Suárez, Juventud y trabajo, Madrid, 
1972, pp. 119-142, especialmente, pp. 121-128; R. GarCía VillaVerDe, «El ejercicio del comercio por 
persona casada», en RDM, núms. 165-166, 1982, pp. 497-534; M. T. Gispert, «Afectación del patri-
monio de pequeños comerciantes a los riesgos del negocio», en RDM, núm. 164, 1982, pp. 283-298; 
G. Herrero Moro, L. FernánDez Del Pozo y T. J. González Del Valle, «El empresario individual de 
responsabilidad limitada en Derecho comparado», en RCDI, núm. 595, 1989, pp. 1831-1940, y «El 
empresario individual de responsabilidad limitada: ventajas, problemas y soluciones», en RCDI, 
núm. 596, 1990, pp. 15-36; R. IllesCas Ortiz, «El ejercicio del comercio por persona casada tras la 
Ley de 2 de mayo de 1975», en Estudios de Derecho Mercantil en Homenaje a Rodrigo Uría, Madrid, 
1978, pp. 285-314; J. L. LaCruz BerDeJo, «Algunos aspectos (más o menos) mercantiles de la reforma 
del régimen económico del matrimonio», en RDBB, núm. 7, 1982, pp. 535-568; J. M. Martínez Val, 
«Algunos aspectos sobre el régimen económico matrimonial y su incidencia mercantil», en RGD, 
núm. 501, 1986, pp. 2469-2475; F. Melón, «El artículo 4 del Código de comercio (Interpretación 
del precepto a la luz del Derecho vigente)», en RDM, núm. 76, 1960, pp. 343-365; M. L. Palazón, 
«La continuación por el menor o incapacitado de la empresa de sus padres o causantes», en M. Ga-
rriDo y J. M. FuGarDo (coords.), Conflictos en torno a los patrimonios personales y empresariales, 
t. II, Barcelona, 2010, pp. 891-960; R. RoCa Sastre, «La vida jurídica de la empresa individual», en 
RDN, núm. 107, 1980, pp. 145-253; C. SanCiñena, Régimen económico matrimonial del comerciante, 
Madrid, 1995, e «Inscripción en el Registro Mercantil de la oposición de un cónyuge al ejercicio 
del comercio por parte de otro cónyuge», en RCDI, núm. 635, 1996, pp. 1519-1538; M. Serrano 
MonForte, Ejercicio del comercio por mujer casada, Madrid, 1974, y «La autorización judicial para 
el ejercicio del comercio por mujer casada», en Estudios jurídicos en homenaje a Joaquín Garrigues, 
t. III, Madrid, 1971, pp. 319-350; L. Valls Taberner, «Hacia la limitación de responsabilidad de la 
empresa individual», en RJC, 1952, pp. 110-119; A. ViCente y Gella, «La responsabilidad limitada 
en la empresa individual», en RDM, núms. 47-48, 1953, pp. 153-195. 

7 Al respecto deben citarse los trabajos de M. Valmaña, «El empresario individual. El trabaja-
dor autónomo como empresario», en M. A. AlCalá Díaz (coord.), Creación, gestión estratégica y ad-
ministración de la pyme, Cizur Menor, 2010, pp. 89-133; A. Díaz De la Rosa, «Empresario mercantil 
y trabajo autónomo», en A. M. Tobio, A. FernánDez-Albor y A. Tato Anxo (eds.), Estudios de Derecho 
mercantil. Libro homenaje al Prof. Dr. Dr. h. c. José Antonio Gómez Segade, Madrid-Barcelona-Bue-
nos Aires-São Paulo, 2013, pp. 35-50.

8 Como «leyes-medida» son calificadas por L. M. MiranDa, «¿Qué hay tras las normas de la 
Ley de Emprendedores relativas al emprendedor de responsabilidad limitada y al concurso de la 
persona física?», en La Ley, núm. 8.276, 2014, D-95, p. 1.

9 Vid. J. I. PeinaDo y A. RonCero, «La irrupción del “emprendedor” en el Derecho Mercantil», 
en La Ley mercantil, núm. 2, 2014, pp. 4-7. Asimismo, F. ViCent CHuliá, «La Ley de apoyo a los 
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más híbrido que el que les tenía acostumbrados el estatuto del autónomo y 
hablen abiertamente de un fenómeno de huida del Derecho laboral al «em-
prendimiento»  10.

III.  UNA REFORMA, QUE NO UN ESTATUTO, DEL EMPRESARIO 
INDIVIDUAL

No obstante, haber optado por un concepto amplio de emprendedor, que 
englobaría a toda persona física o jurídica que desarrolla una actividad eco-
nómica, empresarial o profesional, lo cierto es que el legislador está pensan-
do en la persona física y dentro de ella en el autónomo  11.

Así parecen reconocerlo todos los textos legales de la reforma. De hecho, 
la misma Ley 14/213, de 27 de septiembre, de apoyo a los emprendedores 
y su internacionalización (LAEI), que es la que aporta esta definición tan 
genérica, en su preámbulo (I) personaliza al emprendedor en el empresario 
individual.

Mucho más explícitas son la Ley 11/2013, de 26 de julio, de medidas de 
apoyo al emprendedor y de estímulo del crecimiento y de la creación de 
empleo, y la Ley 5/2015, de 27 de abril, de fomento de la financiación em-
presarial. Mientras que la primera en su Preámbulo (I.6) identifica directa-
mente al emprendedor con el autónomo, la segunda, en su texto articulado 
[art. 1.3.d)], resalta que el concepto de empresario individual corresponde 
a las personas físicas que ejercen actividades económicas de acuerdo con el 
art. 1 de la Ley 20/2007, de 11 de julio, del Estatuto del trabajo autónomo.

Por su parte, la Ley 25/2015, de 28 de julio, de mecanismo de segunda 
oportunidad, reducción de la carga financiera y otras medidas de orden so-
cial, aunque haga omisión expresa tanto del emprendedor como del empre-
sario individual, se está refiriendo a este cuando trata del acuerdo extrajudi-
cial de pagos, para ello acude al gráfico y efectista ejemplo de la limitación 
de la responsabilidad propia de las sociedades de capital, comparando sus 
efectos en materia patrimonial en el caso del empresario social unipersonal 
con el que no ha adquirido tal vestidura societaria (Preámbulo 8 y ss.).

No obstante el despliegue legislativo en torno al emprendedor, este con-
junto de disposiciones legales de reforma mercantil no ha creado un estatuto 
jurídico claramente identificable —como tal— para el empresario individual. 
Ni siquiera la LAEI lo ha hecho, aunque contemple un estatuto propio para 
una modalidad de empresario individual, el llamado emprendedor de res-
ponsabilidad limitada, y regule el procedimiento para la realización de los 
trámites asociados al inicio y ejercicio de la actividad de los empresarios 
individuales.

emprendedores y su internacionalización (LAIE). Aspectos mercantiles», en RDP, núm. 33, 2014, 
pp. 25 y 27.

10 Vid. M. E. Casas, M. RoDríGuez-Piñero y F. ValDés, «La huida del Derecho del trabajo hacia 
el “emprendimiento”, las reformas de la Reforma Laboral de 2012 y otras reformas: La L 11/2013 
y RDL 11/2013», en Relaciones Laborales, 10/2013, pp. 1-29.

11 Ley 14/213, de 27 de septiembre, de apoyo a los emprendedores y su internacionalización 
(en adelante LAEI), art. 1.




